
Перечисление гонораров адвокатов: подробное руководство

Введение
Адвокаты по передаче собственности играют решающую роль в процессе сделки с
недвижимостью, обеспечивая, чтобы передача права собственности была
юридически обоснованной и гладкой. Одним из ключевых соображений для любого,
кто нанимает адвоката по передаче прав собственности, является понимание
связанных с этим гонораров. Целью этого подробного руководства является
демистификация структуры сборов за услуги по передаче имущества, объяснение
того, на что вы можете рассчитывать, факторы, влияющие на затраты, а также то, как
выбрать подходящего адвоката для ваших нужд.

1. Распределение сборов за транспортировку
a. Фиксированные сборы и почасовые ставки

■ Фиксированные гонорары: Многие адвокаты предлагают
фиксированную плату за услуги по передаче имущества, что с
самого начала дает клиентам уверенность в расходах.

■ Почасовые ставки: Некоторые адвокаты взимают почасовую
оплату, что может привести к увеличению затрат, если во время
сделки возникнут сложности.

b. Стандартные сборы за транспортировку
■ Базовый гонорар: включает время и опыт адвоката в

проведении транзакции.
■ Плата за поиск: расходы, связанные с проведением

необходимых поисков недвижимости, таких как поиск местных
органов власти, окружающей среды, а также поиск воды и
дренажа.

■ Сбор за регистрацию земли: сбор за регистрацию новой
собственности в земельном кадастре.

■ Гербовый сбор на земельный налог (SDLT): налог, уплачиваемый
правительству при покупке недвижимости на сумму свыше
определенной стоимости.

■ Комиссия за банковский перевод: комиссия за перевод средств,
например, депозита и окончательной суммы покупки.

■ НДС: налог на добавленную стоимость на гонорары адвоката и
некоторые выплаты.

2. Факторы, влияющие на стоимость перевозки
a. Стоимость имущества

■ Недвижимость с более высокой стоимостью часто требует более
высоких комиссий за передачу собственности из-за повышенной
сложности и риска.

1



b. Тип недвижимости
■ Арендованное владение или свободное владение: арендованная

недвижимость обычно требует больше работы, например, работа
с владельцем права собственности и управление договорами
аренды, что приводит к более высоким сборам.

■ Новостройки: Новые объекты недвижимости могут потребовать
дополнительных проверок и документации, что повлияет на
размер комиссии.

c. Сложность транзакции
■ Цепные транзакции: Если недвижимость является частью

цепочки, процесс может быть более сложным и трудоемким, что
приведет к увеличению комиссий.

■ Ипотека и повторная ипотека: обработка документов, связанных
с ипотекой, может увеличить стоимость.

d. Географическое положение
■ Региональные различия: Плата за передачу может

варьироваться в зависимости от местоположения
собственности и адвоката, при этом в городских районах плата
часто выше, чем в сельской местности.

3. Типичные сборы за транспортировку по регионам
a. Великобритания

■ Стандартный сбор: 800–1500 фунтов стерлингов.
■ Плата за поиск: 250–450 фунтов стерлингов.
■ Сбор за регистрацию земли: £20–910 (в зависимости от

стоимости недвижимости)
■ Гербовый сбор: варьируется в зависимости от стоимости

недвижимости (например, 0% для недвижимости стоимостью до
125 000 фунтов стерлингов, 5% для части от 250 001 до 925 000
фунтов стерлингов).

b. Соединенные Штаты
■ Стандартная плата: 1000–2500 долларов США.
■ Плата за поиск: 300–600 долларов США.
■ Плата за запись: 10–100 долларов США.
■ Налоги на передачу: варьируются в зависимости от штата и

муниципалитета.
c. Испания

■ Стандартный сбор: 1000–2000 евро.
■ Плата за поиск: 300–500 евро.
■ Нотариальные сборы: 600–1000 евро.
■ Налог на передачу собственности: 6–10 % от стоимости

недвижимости.
d. Германия

■ Стандартный сбор: 1500–3000 евро.
■ Плата за поиск: 200–400 евро.
■ Нотариальные сборы: 1% - 1,5% от стоимости недвижимости.
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■ Регистрационные сборы: 0,5% - 1% от стоимости недвижимости.
e. Франция

■ Стандартный сбор: 1500–3000 евро.
■ Плата за поиск: 200–400 евро.
■ Нотариальные сборы: 0,8–1 % от стоимости недвижимости.
■ Налог на передачу собственности: 5,09% - 5,8% от стоимости

недвижимости.
4. Дополнительные расходы и выплаты

a. Поиски и отчеты
■ Поиск местных властей: информация о разрешениях на

строительство, строительных нормах и других местных
вопросах.

■ Обследование окружающей среды: проверка рисков
загрязнения и опасностей для окружающей среды.

■ Поиск дренажа и воды: Подтвердите, что собственность
подключена к общественной системе водоснабжения и
канализации.

b. Комиссия за банковский перевод
■ За перевод крупных сумм денег взимается комиссия, обычно

около 20–50 фунтов стерлингов за перевод.
c. Страховое возмещение

■ Политики защиты от таких проблем, как отсутствие
строительных норм или разрешений на строительство, обычно
стоят 50–300 фунтов стерлингов.

5. Советы по выбору адвоката по передаче имущества
a. Получить несколько котировок

■ Получите расценки от нескольких адвокатов, чтобы сравнить
затраты и предлагаемые услуги.

b. Проверьте наличие скрытых комиссий
■ Убедитесь, что предоставленное предложение является полным

и включает все потенциальные затраты.
c. Ищите рекомендации

■ Ищите рекомендации у друзей, семьи или агентов по
недвижимости.

d. Подтвердить квалификацию и опыт
■ Убедитесь, что адвокат имеет квалификацию и опыт работы в

сфере передачи имущества.
e. Учитывайте связь и доступность

■ Выберите адвоката, который ясно общается и готов ответить на
вопросы и предоставить обновленную информацию.

6. Часто задаваемые вопросы
a. Могу ли я договориться о стоимости перевозки?
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■ Да, вы можете договориться о сборах, особенно если у вас есть
несколько предложений или если сделка с недвижимостью
является простой.

b. Дешевле ли услуги онлайн-перевозки?
■ Услуги онлайн-перевозки могут быть дешевле, но им может не

хватать индивидуального подхода и местных знаний
традиционного адвоката.

c. Что произойдет, если продажа сорвется?
■ Некоторые адвокаты предлагают гарантию «нет движения — нет

платы», что означает, что с вас не будет взиматься базовый
гонорар, если сделка сорвется.

d. Как я могу сократить расходы на транспортировку?
■ Выберите адвоката с фиксированной оплатой: чтобы избежать

непредвиденных расходов.
■ Пакетные услуги: некоторые адвокаты предлагают скидки, если

вы используете их услуги для нескольких транзакций (например,
продажи и покупки).

Заключение
Понимание сборов за передачу собственности и факторов, влияющих на них, важно
для всех, кто занимается покупкой или продажей недвижимости. Всесторонне
исследуя и сравнивая адвокатов, вы можете быть уверены, что получите
высококачественные услуги по разумной цене. В этом руководстве представлен
подробный обзор того, чего ожидать, и который поможет вам уверенно разобраться в
сложностях, связанных с комиссией за передачу имущества.
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