
Передача без продажи, без комиссии: подробное руководство

Введение
Передача имущества без продажи без комиссии — это соглашение, при котором 
адвокат по передаче имущества взимает комиссию только в том случае, если сделка 
с недвижимостью успешно завершена. В этом руководстве вы найдете подробное 
понимание того, как работает транспортировка без продажи и без комиссии, ее 
преимущества и недостатки, а также как выбрать подходящую транспортную 
компанию для ваших нужд.

1. Понимание отсутствия продажи и передачи без комиссий
a. Определение

■ Передача недвижимости без продажи без комиссии — это услуга, 
предлагаемая некоторыми адвокатами по передаче 
собственности, при которой клиент платит за услуги адвоката 
только в том случае, если сделка с недвижимостью завершена 
успешно. Если продажа или покупка не состоится, адвокат 
отказывается от гонорара.

b. Важность
■ Такая договоренность может обеспечить спокойствие 

покупателям и продавцам, снижая финансовый риск, связанный 
с неудачной сделкой. Это особенно выгодно на нестабильных 
рынках недвижимости, где сделки с большей вероятностью 
провалятся.

2. Как работает передача без продажи без комиссий
a. Первоначальное соглашение

■ Положения и условия: Клиент и адвокат договариваются об 
условиях соглашения «Нет продажи без комиссии», включая то, 
что представляет собой «неудавшуюся» транзакцию.

■ Структура вознаграждения: укажите расходы, покрываемые 
соглашением, и любые потенциальные дополнительные 
расходы.

b. Проведение процесса транспортировки
■ Предконтрактная стадия

● Поиск недвижимости: Проведите необходимые поиски, 
такие как проверка прав собственности, местных органов 
власти и экологическая проверка.

● Составление договоров: подготовка и проверка 
договоров купли-продажи.
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■ Обмен контрактами
● Переговоры: обсудите условия и убедитесь, что обе 

стороны согласны с деталями контракта.
● Подписание и обмен: Содействие подписанию и обмену 

контрактами.
■ Завершение

● Заключительные платежи: обработка перевода средств и 
отчет о завершении.

● Передача права собственности: убедитесь, что все 
юридические документы правильно подписаны и право 
собственности передано.

■ В случае сбоя транзакции
● Отказ от комиссии: если транзакция не удалась 

(например, из-за разрыва цепочки или неудачного 
одобрения ипотеки), адвокат отказывается от гонорара.

● Покрываемые расходы: некоторые расходы, такие как 
сборы за поиск или сборы третьих сторон, могут не 
покрываться и их все равно придется оплатить клиенту.

3. Преимущества отсутствия продажи без передачи комиссий
a. Финансовая защита

■ Снижение риска: клиенты защищены от уплаты значительных 
судебных издержек, если транзакция не состоится.

■ Экономическая эффективность: снижает первоначальные 
затраты и финансовый стресс.

b. Повышенная уверенность
■ Душевное спокойствие: клиенты могут с большей уверенностью 

приступить к сделке с недвижимостью.
■ Мотивированное обслуживание: адвокаты могут быть более 

мотивированы на успешное завершение сделки.
4. Недостатки отсутствия продажи и отсутствия комиссии за передачу

a. Потенциальные более высокие затраты
■ Премиальные гонорары: некоторые адвокаты могут взимать 

более высокие гонорары за соглашения «Нет продажи, нет 
комиссий», чтобы компенсировать риск.

■ Исключения: не все расходы могут быть покрыты, например, 
плата за поиск или выплаты.

b. Ограниченная доступность
■ Ограниченные возможности: Меньшее количество адвокатов 

может предлагать эту услугу, что ограничивает выбор.
■ Условные предложения: Некоторые фирмы могут устанавливать 

строгие условия в отношении освобождения от комиссии.
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5. Выбор подходящего перевозчика без продажи и без комиссии
a. Исследования и сравнение

■ Репутация адвоката: ищите адвокатов с хорошими отзывами и 
солидным послужным списком.

■ Структура сборов: Сравните структуры сборов, чтобы понять, что 
покрывается, а что нет.

b. Понимание условий
■ Четкое соглашение: убедитесь, что условия соглашения «Нет 

продажи, нет комиссий» четко задокументированы.
■ Задавайте вопросы: разъясните любые сомнения или условия, 

которые могут повлиять на отказ от оплаты.
c. Рекомендации и обзоры

■ Сарафанное радио: ищите рекомендации у друзей, семьи или 
агентов по недвижимости.

■ Интернет-обзоры: проверьте онлайн-обзоры и отзывы, чтобы 
получить дополнительную информацию.

6. Часто задаваемые вопросы
a. Что такое передача без продажи без комиссии?

■ Передача недвижимости без продажи без комиссии — это 
соглашение, при котором адвокат по передаче имущества 
взимает комиссию только в том случае, если сделка с 
недвижимостью успешно завершена.

b. Какие расходы покрываются при передаче без продажи без комиссии?
■ Как правило, покрываются судебные издержки адвоката. Однако 

такие расходы, как плата за поиск и сборы третьих сторон, 
возможно, все равно придется оплатить клиенту.

c. Что произойдет, если транзакция не удастся?
■ Если сделка не удалась, адвокат отказывается от своих 

судебных издержек. Клиент по-прежнему может нести 
ответственность за любые выплаты или расходы третьих 
сторон.

d. Как я могу найти перевозчика без продажи и без комиссии?
■ Поищите адвокатов в Интернете, поищите рекомендации и 

сравните структуру гонораров, чтобы найти подходящего 
перевозчика без продажи и без комиссии.

e. Есть ли какие-либо скрытые расходы при передаче без продажи и без 
комиссии?

■ Внимательно прочтите условия. Хотя гонорары адвоката не 
взимаются, другие расходы, такие как выплаты, могут не 
покрываться.
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Заключение
Передача недвижимости без продажи без комиссии предлагает ценную услугу для 
тех, кто хочет купить или продать недвижимость с меньшим финансовым риском. 
Понимая, как это работает, его преимущества и недостатки, а также как выбрать 
подходящего перевозчика, вы сможете с большей уверенностью и спокойствием 
ориентироваться в процессе сделки с недвижимостью.
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